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L’intermédiaire financier: 
Banque Populaire du Sud
Mr Nicolas Mestres, Head of Unit, Agricultural Market, 
Banque Populaire du Sud, France
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Plan de l’intervention

• Banque Populaire du Sud (BPS): Présentation et organisation
• L’instrument financier: FOSTER Développement Agriculture
• Retour d’expérience
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BPS: Présentation et 
organisation
• Notre territoire
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7 départements
176 agences

§ Ardèche (Sud)
§ Ariège
§ Aude
§ Gard
§ Hérault
§ Lozère
§ Pyrénées-Orientales
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• BPS: L’autre partenaire financier du secteur agricole
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BPS: Présentation et 
organisation

§ 6 700 clients agriculteurs
§ 34 % taux de pénétration
§ Agriculture: 8% de la clientèle des professionnels BPS / encours EUR 245 M

§ 8 collaborateurs au service du réseau d’agences
- Animation de marché, formation
- Accompagnement terrain en visite prospects et clients
- Représentation de la banque auprès des OPA

§ Des conseillers clientèles professionnels et agriculteurs en agence
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• Périmètre d’intervention
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture

Définition:
§ Prêt professionnel destiné à des PME agricoles et para-agricoles pour faciliter le

financement de leurs investissements dans le cadre d’une création, d’une cession ou d’un
développement de l’entreprise.

§ Ces entreprises peuvent prétendre à la garantie du FEI (Fonds Européen d’Investissement)
à hauteur de 80% des investissements éligibles.

Cibles bancaires:
§ Spectre d’action large: jusqu’aux entreprises à cotation «sensible».
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• Périmètre d’intervention
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture

5 cibles classées par type d’opération (TO):

§ Investissements dans les exploitations agricoles (TO 4.1.1)
§ Développement des exploitations agricoles – transformation et commercialisation (TO

4.2.1)
§ Investissements dans les entreprises de transformation et commercialisation de produits

agricoles (TO 4.2.2)
§ Soutien aux investissements dans les technologies forestières et aux méthodes de

transformation, manufacture et commercialisation de produits forestiers (TO 8.6)
§ Développement de l’activité de transformation première de bois dans le secteur de la

construction (TO 6.4.2)
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• Caractéristiques générales: des avantages concurrentiels significatifs
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture
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• Dépenses éligibles
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture

§ Construction, acquisition, aménagement, rénovation, d’immeubles professionnels.
§ Matériels neufs.
§ Plantations pérennes de vergers, création de plantation de vignes nouvelles et vignes à

raisin de table.
§ BFR et/ou frais généraux liés à l’investissement dans une limite de 30% des

investissements éligibles.
§ Investissements immatériels (logiciels, brevets, licences…).
§ Transferts de droits de propriété (parts sociales, actions…) sauf entre membres d’une

même famille.
§ Le foncier bâti et non bâti (limite de 10%).
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• Les instruments de contrôle d’éligibilité BPS
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture

§ Formation interne et training réseau (Webex)
- Formation de l’ensemble des collaborateurs

du réseau (1h30), de la direction des
engagements (3h) et des équipes de la
réalisation des Prêts (3h).

§ Une fiche d’éligibilité à cf. slides suivantes

§ Les attestations clients

§ Production de PSE / PDE
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• Les instruments de contrôle d’éligibilité BPS
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture
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12

L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture
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L’instrument financier: 
FOSTER Dév. Agriculture

• Les points d’attention

§ ESB et les différentes règles de cumul de fonds publics à intégrer
dans le processus de validation des dossiers de prêt

§ Reporting régulier et conforme à l’AMI

§ Exclusion activité viti-vinicole
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Retour d’expérience

• Les premiers résultats

§ Un départ timide lié à l’appropriation du réseau et aux critères d’éligibilité
(des ouvertures attendues sur cheptel et cultures annuelles)

§ Majoritairement du TO 4.2.2
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Retour d’expérience

• Les actions en cours

§ Présentation de l’outil

Stages 21h, Chambres d’agriculture, Cabinets comptables,
Interprofessions, Réunion de sociétaires…

§ Action de communication dédiée
(presse, publi rédactionnels, site internet)

§ Action ciblage commercial prospects sur listing
Coface pour le réseau
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Thank you for your attention! 


